OFFRE DE STAGE

Lieu : Lens (62) - Proche Gare TGV (1h10 de Paris / 30 min de Lille)

Type de contrat : Stage conventionné

Durée : 6 mois (dés que possible)

Télétravail : Politique hybride (2 jours de télétravail par semaine)

Cible géographique : Moyen-Orient (Priorité : Arabie Saoudite & Emirats Arabes Unis)

Profil recherché : Etudiant(e) en 4éme année d'Ecole de Commerce (Année de césure
ou stage de fin d'année)

En intégrant Aramys, vous ferez partie d'une entreprise familiale de 85 personnes en
constante croissance. Nos collaborateurs sont notre principale richesse et nous
investissons massivement dans la formation afin de faire évoluer les compétences.
Nousgagnons en performance et en compétitivité et vous facilitons I'évolution vers
d'autres métiers.

Aramys s'engage en matiére de non-discrimination et dans la promotion de la diversité
au sein de ses équipes. Nos postes sont ouverts a tous les profils.

Le Challenge : Batir I'écosysteme EMA au Moyen-Orient
Aramys, entreprise technologique basée a Lens, révolutionne la gestion énergétique
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avec EMA, une solution d'Intelligence Artificielle de pointe. Alors que le Moyen-Orient vit
une transformation durable historique (Saudi Vision 2030, UAE Net Zero 2050), votre
mission est de concevoir et d'exécuter la stratégie d'entrée d'EMA sur ce marché a tres
fort potentiel.

Note : Ce poste est 100% dédié a l'international (Zone Golfe) ; le marché francais est
exclu de votre périmeétre.

Le stage est structuré en deux phases clés pour garantir le succés de notre expansion.

Phase 1 : Engineering Marché & Modélisation (Mois 1 - 2)

Avant le lancement opérationnel, vous agissez en tant qu'Analyste Stratégique pour poser
les fondations :

Etude de marché approfondie : Cartographier I'écosystéme immobilier au
Moyen-Orient (Méga-projets en Arabie Saoudite, promoteurs majeurs a Dubai et
Abu Dhabi, gestionnaires de parcs immobiliers).

Création d'un écosystéme de partenaires : Identifier et pré-qualifier des
partenaires locaux (intégrateurs BMS, consultants en énergie, bureaux d'études)
pour construire un modéle de croissance via la vente indirecte.

Modélisation Economique : Définir les modéles financiers de vente et de
revente. Vous devrez identifier les structures les plus pertinentes : abonnements
SaaS, commissions d'apport d'affaires, ou modéles de partage des économies
d'énergie réalisées (Success fees).

Une fois la stratégie validée, vous passez en mode « Hunter » pour initier le pipe
commercial :

Digital Sales Development : Utiliser LinkedIn Sales Navigator et les outils de
Growth Hacking pour engager les décideurs C-level et les partenaires identifiés.

Pitch Solution : Adapter la proposition de valeur d'EMA aux enjeux locaux (ROI
rapide, prestige, conformité ESG).

Lead Generation : Qualifier les opportunités et organiser les rendez-vous
stratégiques pour la direction.
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Formation : Etudiant(e) en 4éme année d'Ecole de Commerce. Vous recherchez
un stage a fortes responsabilités.

Esprit Analytique : Vous étes a l'aise avec I'étude de données, la recherche de
marché et la modélisation financiére sur Excel.

Digital Native : Vous maitrisez les outils de prospection moderne et le Social
Selling.

Langues :
o Anglais : Courant/Bilingue (votre langue de travail au quotidien).
o Francais : Courant (pour la coordination interne au siége a Lens).

o Arabe : Un atout majeur qui fera la différence pour tisser des liens de confiance
avec les partenaires locaux.

Impact Réel : Vous ne faites pas que de la vente, vous construisez une stratégie
internationale de A a Z.

Expertise IA : Vous serez formé(e) sur l'une des technologies les plus
prometteuses du secteur GreenTech.

Package Motivante :

o Gratification : 4,5€ / heure

Intéressé(e) ? Envoyez votre CV et lettre de motivation a rh@aramys.fr
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